Indicador 1: ;Cual de tus vendedores es mas rentable?. Cuenta de resultados por

vendedor...

Ene-Abr Pepe Juan Ana Jose [ Oficina
Ventas 462.740 | 359.599| 201.848 [ 188.427|187.410
Coste venta 262.518 | 195.862( 102.814 91.993| 92.287
Margen bruto € 200.223 | 163.737| 99.035 | 96.433| 95.123
Margen bruto % s/vtas 43,27% | 45,53%| 49,06% | 51,18%]| 50,76%
Coste sueldo + s.s. 111.526 | 125.860| 22.448 29.142| 21.703
Comisiones 23.318 19.105( 1.708 1.964| 7 369
Vehiculo + dietas 4.600 5.800 4.600 4.600 | 4.600
Repercusion cosges generales 39.763| 39.763 30.763| 39.763| 39.763
Resultado 21.016| -26.790 30.515] 20.965| 21.688
% Beneficio s/vtas 4,54%| -7,45% 15,12%| 11,13%]| 11,57%

Indicador 2: ;qué clientes estan creciendo y cuales no? ¢;qué accion tomamos en
cada caso? ;Cual tiene mas y menos pontencial? Clasificamos los clientes en 3
grandes bloques A (alto potencial), B (medio), C (bajo) y trabajamos individualmente

con cada comercial para establecer estrategias de mejora.

“Monitorizamos” la tabla de ventas de cada comercial y trabajamos “con cada uno” en

la mejora de resultados...




Comercial: XxXxxxx dic-22 dic-23 Var. €s. Var. % [Venta media
Ventas por cliente MES DICIEMBRE. 12.111,85| 15.861,27| 3.74942[ 30,96% 2020
Cliente 1 1.670,80 1670,8 1.670,80
Cliente 2 166,14 1.647,96 1481,82( 891,91%| 1.64796
Cliente 3 1.100,44 1100,44 1.100,44
Cliente 4 372,16 673,99 301,83 81,10% 673,99
Cliente 5 179,16 545,07 36591 204,24% 545,07
Cliente 6 301,95 541,06 239,11 79.19% 541,06
Clhente 7 539,14 5394 539,40
Cliente 8 446,42 446,42 446,42
Cliente 9 476,37 354,66 -81,71| -17,15% 394,66
Cliente 10 256,49 374,2 117,71 45,89% 374,20
Cliente 11 172,28 366,53 194 25| 112,75% 366,53
Cliente 12 332,21 332,21 332,21
Cliente 13 326,22 326,22 326,22
Cliente 14 310,42 310,42 310,42
Cliente 15 45,48 300,33 254,85| 560,36% 300,33
.. .Clienten 470,01 288,35 -181,66| -38,65% 288,35

Clientes A Proyeccidn afio » 1.200 €s
r
N%;: 45 Ventas: 14.916,61

Clientes B Proyeccion afio > 600 €s y< 1,200 €s.
r
N%: 12 Ventas: 889,50

Proyeccién < 600 €s afio.
r
N%: 4 Ventas: 55,16

Indicador 3: ; como se compone la cartera de cada comercial en clientes ABC y como

evoluciona? Tanto en niumero...como en euros...

Comercial 1

Numero clientes Mar Abr | May. [Jun. [Jul.|Ago. | Sep. | Oct. | Nov. | Dic.

CLIENTE A 52 43 45 | 42 | 52| 55

CLIENTE B 33 35 37 | 37 | 38| 39

23 25 26 | 20| 19| 18
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Indicador 4: ;estan captando tus comerciales nuevos clientes? ;tienen objetivos?
¢,como y a qué ritmo lo estan haciendo? ...



Clientes nuevos
cliente a
cliente b
cliente ¢
cliente d
cliente e
cliente f
cliente g
cliente h
cliente i
cliente j
cliente k
cliente |
cliente m

TOTAL

Ene-Mar 2023
18.027,72 €
7.107,60 €
4.641,48 €
2.861,60 €
2.286,00 €
1.749,60 €
1.629,60 €
1.596,23 €
1.314,72 €
1.236,00 €
713,13 €
694,08 €
517,92 €
44.375,68 €

Indicador 5: Ventas por area geografica. Evolucion y crecimiento en cada area

geografica de interés.

Zonas geograficas
Lorca

Mazarrén

Aguilas

Almeria

Albacete

Mar Menor

Murcia Capital
Cartagena

Alicante

TOTAL

Ene-Mar 2022
610.433,93 €
420.245,79 €
107.924,84 €
226.461,28 €

88.029,88 €
55.788,16 €
28.029,39 €
4.199,04 €
10.102,32 €
9.290,36 €

1.560.504,99 € 1.992.762,31 € 432.257,32 €

Ene-Mar 2023

838.808,92 €
481.521,31 €
209.821,94 €
199.672,33 €
100.445,60 €
82.929,02 €
38.268,31 €
14.649,60 €
13.624,24 €
13.021,04 €

Variacion € Variacion %

228.374,99 € 37,41%
61.275,52 € 14,58%
101.897,10 € 94,41%
-26.788,95 € -11,83%
12.415,72 € 14,10%
27.140,86 € 48,65%
10.238,92 € 36,53%
10.450,56 € 248,88%
3.521,92 € 34,86%
3.730,68 € 40,16%

27,70%







